
🔥⚡🔥究極の顧客満足7大奥義🔥⚡🔥

🌟第1章：目標設定で運命を掴め✨🎯

おはようだ✨朝イチでやることはもう決まってる🤜⚡🔥目標爆裂タイム⚡🔥だぞ🔥

● 寝ぼけてても、髪型がヤバくても関係ない。その日の目標をビシビシ書きまくれ✍🔥
● 「今日は頑張る😤」なんてフワフワした目標じゃ足りないんだ💢
● 「14時までに新規顧客3人と商談成立🔥」こんな感じでバチバチに具体的に書くんだ✨

朝起きて頭がボーッとしてても、まずは目標を書き出すことから始めろ✨A社には商品Aを提案
し、B社にはサービスBを猛プッシュする。ターゲットを具体的に設定し、その日の勝負プランを
ガッチリ固めるんだ⚡🔥

💓目標を書くときのテンション💓

● 脳みそフル回転🧠💨
● ハートは熱く🔥💖 🔥
● ペンは走らせろ✍💨

目標達成後の自分を想像してみろ✨「14時までに新規顧客3人と商談成立したら、全員で達成
祝いのランチだ✨」といった具合に、達成後の楽しみをセットすることでモチベーションも爆上がり
だ⚡🔥😆

目標は明確にしろ❗そして、期限を決めるんだ❗さらに、達成後のご褒美を考えることでエネル
ギーが湧いてくる✨「今日は14時までに新規顧客5人に電話して、少なくとも1件の商談を取り付
ける」みたいに、目標を具体的にして、期限を決めて集中するんだ⚡🔥

目標を書き出すときには、「なぜその目標を達成したいのか」も考えろ🔥目的が明確であれば、
達成に向けた動機がさらに強くなる。「新規顧客を獲得して売上を上げたい」だけじゃなく、「顧客

の問題を解決して、その笑顔を見たい」っていう深い目的を持て💖それによって、自分の行動に
責任感が生まれ、やる気が何倍にも膨れ上がるぞ✨

目標設定のコツは、「具体的に」「期限を設ける」「達成後のご褒美を考える」だ❗目標が曖昧だ
と行動がふわふわしてしまう。だからこそ、明確で時間制限のある目標を立て、その達成後に得

られる報酬を考えることで、目標に向かうエネルギーが湧いてくるんだ🔥例えば、「今日は14時
までに新規顧客5人に電話して、少なくとも1件の商談を取り付ける」みたいな感じで、目標を明確
にし、期限を決めて集中するんだ✨

目標を書き出す際には、その日の自分が「なぜその目標を達成したいのか」も考えよう。目的が

明確であれば、達成に向けた動機付けがさらに強くなる。「新規顧客を獲得して売上を上げたい」

という表面的な理由だけでなく、「顧客の問題を解決し、その笑顔を見たい」という深い目的を持



つことが大切だ💖これにより、自分の行動に対する責任感が生まれ、やる気が何倍にも膨れ上
がる✨

📊目標達成のための具体的ステップ📊

1. 目標を紙に書く：頭の中に留めておくだけではダメだ✋目標は必ず紙やホワイトボードに
書いて、目に見える形にすることで、意識が強まる✨

2. 細分化する：大きな目標は小さなステップに分けていく。例えば「新規顧客を3人獲得す
る」という目標なら、「リストアップ」「電話する」「提案書を準備する」といったタスクに分解

しよう💡

3. 優先順位をつける：目標達成に向けたタスクには優先順位がある。重要度の高いものか
ら取り掛かり、効率的に進めることで達成感を得やすくする⚡🔥

さらに、目標設定を行う際のコツは「ポジティブな言葉」を使うことだ。例えば、「遅れずにアポイン

トを取る」ではなく「時間通りに訪問する」といった、達成後の状態を前向きに表現する。これによ

り、目標に対する意識が変わり、行動がより積極的になる✨

🎉目標達成後の自分にご褒美を🎉

目標を達成したら自分にご褒美を与えるのも重要だ💎たとえ小さなことでも、「達成できた自分」
を褒めることで次へのモチベーションになる。「目標を達成したらお気に入りのカフェでコーヒーを

飲む」「達成したら好きな映画を観る」など、自分を喜ばせる何かを設定しよう✨

🚀毎朝の目標設定を習慣化🚀

目標設定は毎朝のルーティーンにしよう。最初は面倒に感じるかもしれないが、これを習慣にす

ることで、やるべきことが明確になり、1日のスタートがスムーズに切れるんだ🌀🌞目標を立てず
に一日を始めるのは、地図もコンパスもなしに航海に出るようなもの。目的地を定め、そのため

の道筋を見極めることが、成功の秘訣だ✨

例えば、毎朝10分間を使って、その日の目標を書き出し、それを視覚的に確認する時間を持と
う。それだけで、驚くほど1日の質が変わるぞ😆🔥

💥仲間と目標を共有しよう💥



一人で目標を立てるのも良いが、仲間と共有することで相乗効果が生まれる。互いに目標を語り

合うことでモチベーションが上がり、競争心も芽生える✨そして目標を声に出すことで、より強く
意識に刻まれるんだ。仲間とともに高め合い、全員で成長していくんだ⚡🔥

💪目標達成のためのモチベーション管理💪

目標を達成するためには、日々のモチベーションの維持が不可欠だ。自分のモチベーションを管

理するために、セルフチェックリストを作ろう✨例えば、次のようなリストを使うといい：

● 毎朝目標を書き出したか？

● 目標に向けた行動を取ったか？

● ポジティブな気持ちを保てたか？

このリストを毎日確認することで、自己管理ができ、達成に向けての進捗を実感できるぞ✨リスト
にチェックが増えていくのを見て、達成感とともにモチベーションが上がる🔥

🎯小さな目標から大きな目標へ🎯

最初から大きな目標を立てると、達成が難しく感じられることがある。だからこそ、最初は小さな

目標から始めて、それをクリアしていくことで、自信を積み重ねていくんだ💖例えば、「今日中に1
件のアポイントを取る」といった簡単な目標を立て、それがクリアできたら次は「1週間で5件のア
ポイント」といった具合に、徐々に目標を引き上げていくんだ。

そうして自信を積み重ねていくことで、次第に「大きな目標も達成できる」という確信が生まれる。

自信と確信を持てば、どんな高い目標でも恐れることはない✨🚀

🔥行動あるのみ🔥

目標設定をして終わりではない❗実際に行動することで結果がついてくる。どんなに小さな一歩
でもいいから、とにかく動き出せ✨例えば、「今日は電話を一本かける」「資料を一つ作る」など、
小さなことでも構わない。その一歩が次の一歩を呼び、気づけば大きな成果に繋がっているんだ

✨

目標設定と行動はセットだ❗紙に書いて終わりではなく、行動に移してこそ意味がある💥日々
の積み重ねが未来を作り出す✨

🌟目標達成に向けたマインドセット🌟



「自分はできる」という確信を持つことが、目標達成に向けた大きな原動力になる。そのために

は、毎朝自分に対してポジティブな言葉をかけよう。「自分にはできる」「今日も全力で行くぞ」と声

に出して言うことで、脳がそのメッセージに応じてポジティブに反応する✨

また、過去の成功体験を振り返ることも効果的だ。「あの時もやり遂げた、だから今回もできる」と

過去の自分の実績を信じることで、自然とやる気が湧いてくるんだ🔥💫

毎朝これをやれば、一日が激変するぞ✨✨
やる気マックス😤集中力バリバリ⚡達成感どっかーん⚡🔥

🌟第2章：勝利のマインドセット🧠✨

あんた、人生の主役は誰だ❓ そう、あんただ✨🌟自分の人生は自分で切り開くんだ❗誰もが
あんたの代わりに主役にはなれない。だからこそ、自信を持って前に進め✨

● 「できる」しか言うな✨ネガティブ思考は即論破だ✨「無理」は心の辞書から削除だ
⚡🔥自分の限界を勝手に決めるな❗その壁をぶち破る力があんたにはあるんだ。

● 失敗は成功の母 どんどん失敗して成長しろ✨失敗は次の成功へのデータだ✨何度
も挑戦し、そこから学びを得て次に活かせ。失敗こそが成功への道筋なんだ。

● 顧客の笑顔をイメージ😄 それがパワーの源✨顧客が喜んでくれる姿を想像すること

で、やる気も自然と湧いてくる。あんたが与える価値が顧客の幸せにつながるんだ❗

商談で失敗しても落ち込むな✨それは「成功への踏み台」だ✨一人の営業マンが初めての商談
で契約を取れなかった。でも、何度も挑戦して顧客の悩みを聞き出し、改善した提案をした結果、

契約成功✨失敗はあんたを成長させるんだ⚡成功するためには、何度でも挑戦し続けることが

大事だ❗

自信がないときは鏡見ろ✨そこにいるのは最強の自分だ⚡✨自分を信じるんだ。自分を信じな
ければ、誰があんたを信じる❓「自分にはできる」と強く念じて、そこから力を引き出せ❗自己暗
示でもいい、信じることが力に変わるんだ。常にポジティブな自己イメージを持ち続けて、最高の

自分を引き出せ❗

🔥「できる自分」を作るためのルーティン🔥

1. 毎朝ポジティブな自己宣言をしろ：朝起きたら、鏡の前で「自分にはできる❗」「今日は最
高の一日にする❗」と声に出して宣言しろ。脳は言葉に反応するから、ポジティブな言葉
を使うことで自然とやる気が出る✨

2. 過去の成功体験を振り返れ：成功体験を振り返ることで自信を高めろ。「あの時もやれた
んだから、今回もできる」と自分に言い聞かせるんだ。その実績が今のあんたを支える力

になるんだ⚡



3. 失敗を恐れず行動を続けろ：行動を止めるな。失敗を恐れて何もしなければ何も変わら
ない。行動を続けることで次の成功のチャンスが生まれるんだ❗

✨顧客の笑顔を想像してモチベーションを保て✨

営業はただ物を売る仕事じゃない。顧客の問題を解決し、生活を豊かにすることだ。それを心に

刻め❗顧客が商品やサービスを通じて笑顔になる、その瞬間こそが営業マンにとって最大の喜
びなんだ。その笑顔をゴールにして、毎日の商談に臨め✨

例えば、顧客が困っていることに対して「どうすればこの人の問題を解決できるか❓」を真剣に考
え、それを実行することで、あんたの価値が顧客に伝わる。相手の成功を自分の成功と感じられ

るようになったとき、あんたは本当の営業マンになれるんだ❗

💥ネガティブをポジティブに変える力💥

ネガティブな考えが頭をよぎったとき、すぐにポジティブに変えろ。例えば「自分には無理かもしれ

ない」と思ったら「どうやったらできるかを考えよう」に置き換えるんだ。行動を前向きにすること

で、結果も変わってくる✨

ネガティブな思考は誰にでもあるが、それをコントロールするのが勝利の秘訣だ❗「失敗したらど
うしよう」ではなく「成功するために何をすればいいか」を考えろ。そうすることで、不安は自然と消

えていき、目標に向けての行動が加速するんだ🔥

🚀自分を信じる力を最大限に引き出せ🚀

自分を信じる力は、他人に信頼されるための第一歩だ。営業マンが自分の提案に自信を持って

いなければ、顧客もその提案を信用しない。だから、常に自信を持ち、「この商品は顧客にとって

最高の価値を提供する❗」そう信じて提案しろ✨

例えば、過去に成功した事例を思い出し、「あのときも成功した。今回もやれる」と自分に言い聞

かせるんだ。そして、その自信を顧客に伝えろ。自信に満ちた姿勢と声のトーンは、自然と顧客

にも伝わり、信頼を築く力になる❗

💫自信が生まれるとき💫

● 成功体験を積み重ねる：小さな成功でもいい、それを積み重ねることで大きな自信にな

る。例えば、毎日1件のアポイントを取ることを目標にして、それを達成するたびに自分を
褒めるんだ。その小さな達成感が大きな自信につながる✨



● フィードバックを受け入れる：他人からのフィードバックは自信を高める材料だ。うまくいか

なかったときでも、どこを改善すれば次は成功するかを学び、それを実行することで自信

を育てろ❗
● 自分を許すこと：失敗しても自分を責めるな❗失敗は誰にでもある。それを受け入れて
次に活かせばいいんだ。自分を許し、前に進むことで、自然と自信がついてくるんだ⚡

毎日の営業活動の中で、自信を失いそうになる瞬間があるかもしれない。しかし、そのたびに立

ち止まって鏡を見て、自分を励ますんだ。「自分は最強だ」「自分にはできる」と心の中で叫んで

みろ。その言葉が、あんたの心の中に炎を灯し、どんな困難も乗り越える力を与えてくれるんだ

🔥✨

自信は一朝一夕で身につくものじゃない。でも、日々の積み重ねと努力で確実に育てることがで

きる❗だからこそ、あんたは自分を信じて、常に挑戦し続けるんだ。その先に成功と成長が待っ
ているんだ✨🚀✨

🌟第3章：顧客タイプ見極め術

顧客の心を見透かせ✨🔮✨ この極秘テクニックで顧客の心を鷲掴み✨🤜⚡🔥💖

目ヂカラ解読法🔍

● キラキラ目👁✨✨→興味津々、チャンス到来✨ガッツリ提案していけ✨
展示会で自社のブースに来た顧客が商品を見ながら目を輝かせているなら、その瞬間

が勝負時だ✨デモンストレーションを見せて、魅力をバチッと伝えろ✨自信満々に話す
ことで、顧客もあんたの情熱に引き込まれるんだ🔥

● ウツロな目😑→心を開いてもらうチャンスだ✨リラックスさせろ✨
例えば「最近の天気が不安定ですよね」とか、共通の話題でアイスブレイクだ✨徐々に
顧客の興味を引き出してやれ✨顧客が笑顔になる瞬間を見逃すな、そこが心を開くきっ
かけだ✨

● 鋭い目👁→慎重派、丁寧に対応して信頼を勝ち取れ✨
商品やサービスのメリットとデメリットを正直に話し、信頼を築け✨成功事例を共有して
安心させるんだ✨相手が納得するまで根気強く説明し、少しずつ距離を縮めろ✨

声のトーン分析🎤

● ハキハキ元気voice🗣→積極的、どんどん提案しろ✨
顧客が元気なら、もっと元気で応えろ✨テンションを合わせてガンガン提案して、商談を
盛り上げろ✨笑顔で楽しそうに話せば、顧客もノッてくるぞ✨



● 低くゆっくりvoice🗣→慎重派、丁寧な説明で安心感を与えろ✨
ゆっくりしたトーンの顧客には、ゆっくりと具体的に話せ✨納得させるために根拠を示せ
✨資料を使って視覚的に説明するのも効果的だぞ✨安心感を与えることで、信頼関係
が築けるんだ✨

● 高くて早いvoice🗣→急いでる、簡潔に要点を押さえろ✨
忙しそうな顧客にはシンプルで明確な提案だ✨「この製品はこういう効果があります」と
ハッキリ伝えろ✨時間が限られていることを意識して、ポイントを絞って話すんだ✨顧客
の反応を見ながら、次のアクションに繋げろ✨

ボディランゲージ読解📚

● 腕組み→心を閉ざしてる、打ち解けるチャンス✨
○ 腕を組んでるなら、まずリラックスだ✨興味を引く話題でアイスブレイクして、心を
解きほぐせ✨たとえば、趣味や週末の過ごし方を軽く尋ねて、相手が話しやすい
雰囲気を作れ✨心が解けた瞬間、顧客の目が変わるんだ、その時が本当のス
タートだ❗

○ 腕をほどいた瞬間を見逃すな✨そこから本題にスムーズに入り、信頼を勝ち取
るチャンスが広がるんだ❗相手がリラックスしてきたら、自分の提案の強みを熱く
語れ✨

● 前のめり→興味津々、どんどん情報を与えろ✨
○ 前のめりになってるなら、全力でデモだ✨その好奇心に全力で応えて、次のス
テップに進ませろ✨「もっと知りたい」と感じさせるまで情報を与えて、顧客が納得
するまでフォローしろ✨

○ 顧客が積極的に質問してくるなら、その勢いを逃すな❗具体的な成功事例を交
えながら、「これがあなたにとってどれほどの価値を生むか」を強調しろ✨自信を
持って応えることで、顧客もさらに引き込まれるんだ🔥

● 後ろに引く→圧迫感を感じてる、距離感を保て✨
○ 距離を置いて自由に感じさせてやれ✨自己紹介後は「ご自由に見てください」と
リラックスさせるんだ✨無理に話しかけず、顧客のペースに合わせろ✨

○ 顧客が後ろに引いたときは、焦らずに待つことも重要だ✨少し時間を与えて、「気
になることがあればいつでもどうぞ」と安心感を示せ✨顧客が再び近づいてきた
時には、すでに心の準備ができているんだ。その瞬間に適切な提案を持ちかけろ

✨

🌟第4章：心を掴む信頼関係構築術💖

信頼関係なしで商売なんてありえない✨✨絆を深めろ✨💕顧客との深い信頼関係が築けて

こそ、長期的なパートナーシップが生まれるんだ❗どんなに素晴らしい商品でも、信頼がなけれ
ば売れないぞ💥信頼こそが最強の営業ツールなんだ✨



● 相手の目をガン見👁✨全力で話を聞け👂🎶心を開かせろ✨
○ 顧客が話してるときには全力でうなずけ✨「聞いてるぞ✨」って態度を見せるん
だ✨それで信頼がガッツリ築ける✨ うなずきだけじゃなく、時折「なるほど」「確

かに」と言葉を挟むことで、顧客に安心感を与えろ❗それが「この人は自分の話
をちゃんと理解している」と感じさせるんだ✨

○ 目を合わせて、しっかりとアイコンタクトを取ることも重要だ👀✨顧客は目の前

の人が自分をどれだけ真剣に見ているかで信頼度を測るんだ❗視線をそらさ
ず、誠実な態度で接しろ✨

● 共感力MAXで「わかります✨」連発✨気持ちに寄り添え💖
○ 顧客の悩みに対して「その気持ち、わかります✨」と共感しろ✨その上で解決策
を提案して、信頼を得ろ✨顧客が「この人は自分のことを理解してくれている」と

感じることで、一気に心を開くんだ❗共感は相手の気持ちに寄り添い、同じ視点
に立つことで成り立つ✨

○ 例えば顧客が「最近、コストが高くて困っているんです」と言ったら、「本当に大変

ですよね、その気持ちわかります」と共感し、その後に「こうすればコスト削減が可

能です」と提案しろ💡共感から解決策へとスムーズに移行することで、顧客の信

頼を得られるぞ✨

● 約束は絶対守る✨信頼はゼロから無限大へ✨∞
○ 顧客との約束は絶対だ✨一度守ったら信頼がどんどん積み重なるぞ✨例え

ば、顧客に「明日までに資料を送ります」と言ったら、必ず守れ💯約束を守ること

は信頼を得るための基本中の基本だ✨
○ 逆に約束を破ると、一瞬で信頼が崩れ去る⚠顧客は「この人には任せられな

い」と感じてしまう。だから、どんなに小さな約束でも全力で守れ❗「いつも約束を
守ってくれる人」という印象を与えることで、信頼は無限大に広がるんだ✨

● 言葉に誠実さを込めろ✨顧客との会話には真心を込めて対応しろ💖
○ 顧客が不安に感じていることや疑問に思っていることに対して、誠実に答えるん

だ。適当にあしらうのではなく、「あなたのために最善を尽くします」という気持ちを

伝えろ✨誠実な言葉と行動で信頼を築くんだ❗
○ 顧客の質問に対して「それは重要なご指摘ですね」とまず認めてから答えること

で、顧客は「自分の意見を尊重してもらっている」と感じ、さらに深い信頼関係が

築けるんだ✨

最強の武器は「お客様の気持ち、痛いほどわかります✨」だ✨💘顧客の気持ちを理解し、それ

を行動で示すことで、最強の信頼関係が築けるんだ❗信頼は一朝一夕には得られないが、日々
の誠実な行動がその積み重ねとなり、無限大の信頼を生む✨💖

🌟第5章：顧客の心を読み解くニーズ把握術🔮

顧客の本音、見抜いてやる✨

● 質問力で潜在ニーズを掘り起こせ✨⛏ 「それで？」「なぜ？」を連発✨



○ 例えば「コストを下げたい」と言われたら「そのコスト削減でどんな効果を期待して

ますか？」と掘り下げろ✨本音を引き出せ✨「コストを下げることでどんな未来を
描いていますか？」とさらに掘り下げることで、顧客の真の期待が見えてくるんだ

✨
○ 顧客が漠然としたニーズを語るとき、その背後にある具体的な問題を見つけ出す

んだ。「コスト削減で何を目指しているのか」「その結果どうなりたいのか」を深掘

りして、本当の願望を引き出せ✨

● 「なぜ」を5回繰り返せ✨本当の願望が見えてくる✨
○ 顧客の要望に「なぜ？」を5回聞け✨「なぜ新しいシステムが必要ですか？」と深
堀りして、真のニーズを探り出せ✨最初は「効率化のため」と言われても、さらに
「なぜ効率化が必要ですか？」と聞き続けて、本質的な理由を見つけるんだ✨そ
れが顧客が本当に求めていることだ❗

○ 「なぜ」を繰り返すことで、顧客自身も気づいていなかった問題点や課題に気付く

ことがあるんだ✨「なぜその課題が重要なのか？」と問いかけることで、顧客の
意識を深いレベルで変えていけ❗

● 顧客の未来を一緒に想像✨ワクワクが止まらない✨
○ 「このシステムで手間が減って、もっとクリエイティブな仕事に集中できますよね

✨」と未来の姿を描け✨「この変革がどれだけ大きな効果をもたらすか」を顧客
と一緒にワクワクしながら語るんだ❗「この改善でどんな素晴らしい未来が待っ
ているか」を具体的に描くことで、顧客の期待値を高め、行動を促進するんだ✨

○ 顧客が想像する未来のビジョンを具体的に共有することで、感情的なつながりが

生まれる❗「これで仕事がスムーズになり、チーム全体がもっと効率的に動ける
ようになりますよね」と、ポジティブな未来を共に描いて、顧客のやる気を引き出

せ✨

顧客の悩みは宝の山だ✨💎掘り当てろ✨ その悩みを解決することで顧客のビジネスを飛躍さ

せるんだ❗顧客の心の中に隠れた本音や課題を見つけることで、あんたの提案がどれほど価
値あるものかを証明できるぞ✨

🌟第6章：心震わす提案テクニック💡

ただの提案じゃダメだ✨魂の震えるような提案をぶつけろ✨

● ニーズに100%マッチ✨驚きの提案をぶつけろ✨
○ 顧客が求めているものを完璧に理解して、その上を行く提案をしろ✨「これが欲
しかった✨」と言わせるんだ✨顧客の悩みや問題を深く理解し、その課題を解

決するだけでなく、さらに期待を超える解決策を提案しろ✨例えば、顧客が効率
を求めているなら、単に効率化の手段を提供するだけでなく、その結果得られる

新たな可能性や成長の機会も示すんだ✨
○ 提案の内容には必ず「他では得られない独自の価値」を盛り込め✨「これこそが
私たちが求めていたものだ」と顧客に感じさせることで、あんたの提案が他と一線

を画すものになる✨「この提案が自分たちの未来を変える」と思わせるほどのイ
ンパクトを持たせろ❗



● ストーリーで魅せろ✨感動のビフォーアフター📖
○ 「このツールを導入したら、3日かかっていた作業が1日に短縮✨」具体的な変化
を物語で語れ✨顧客がその変化をイメージしやすいように、導入前と導入後の

ビフォーアフターを鮮明に描写するんだ✨例えば、「導入前は毎日手作業で時間
を浪費していましたが、導入後は自動化によりスタッフ全員が重要な業務に集中

できるようになりました」といった具合に、具体的なエピソードで感動を与えろ✨
○ 物語の中で顧客が主人公になるように設定しろ✨顧客がどんな困難に直面して
いたのか、そしてあんたの提案でその困難がどのように解決されたのかをストー

リーとして語ることで、顧客自身がその物語の中に引き込まれていくんだ✨「自
分もこのストーリーのように成功したい」と感じさせることで、提案に対する共感が

生まれる✨

● 数字で説得、感情で決断させろ✨📊💖
○ 「コスト20%削減できます✨」数字で説得し、「社員がもっと重要な仕事に集中で
きます」と感情に訴えかけて決断させろ✨数字は顧客にとって具体的な成果を

示すための強力なツールだが、それだけでは不十分だ✨「どれだけのコストが削
減できるか」だけでなく、「その結果、どれだけの時間や労力が節約でき、どんな

新しい価値が生まれるのか」を感情に訴える形で伝えるんだ✨例えば、「この
ツールでコストが20%削減され、社員全員がより創造的な仕事に取り組む時間を
増やせます」と伝えろ✨

○ 数字と感情を組み合わせることで、顧客は合理的な判断だけでなく、感情的なつ

ながりからも決断しやすくなる✨「コストが下がる」ことの裏にある「チーム全員の
働き方が変わり、もっと充実した時間を過ごせる」という感情を引き出し、顧客の

心を動かせ✨これにより、提案が単なる数字の話ではなく、顧客の未来をより良
くするためのストーリーになるんだ✨

提案は芸術だ🎨顧客の人生を変える傑作を作り上げろ✨提案の一つ一つに魂を込めて、顧

客が「これが自分たちに必要なものだ」と感じるようにしろ✨あんたの提案は、顧客の未来を形
作る大切な一歩になるんだ❗だからこそ、あんたの全力を注いで最高の作品を仕上げろ✨🔥

🌟第7章：絆深まるアフターフォロー＆長期関係維持
術🤝

一回の取引で終わりじゃない✨永遠の絆を築け✨💖一度築いた信頼は、そこからさらに強化

していくんだ❗顧客がいつでも安心して頼れる存在であれ✨どんな小さなことでも気を配り、顧
客との関係を深めていくことが重要なんだ✨

● 感謝の気持ちを伝えまくれ✨ LINEでもメールでも電話でも✨
○ 例えば契約後に「本当にありがとうございました✨」ってメール一通でも感謝の気
持ちを伝えろ✨小さな感謝が大きな信頼に繋がるんだ✨

○ 顧客に感謝のメッセージを送るだけでなく、顧客が喜びそうなちょっとしたプレゼ

ントや気遣いのメッセージを送ることで、さらに絆が深まるぞ✨「あの時の対応が
とても嬉しかったです」と言ってもらえるような存在になれ✨



● 定期的に役立つ情報を届けろ✨価値ある存在になれ✨
○ 業界の最新情報や役立つ記事を定期的に送って、「この人は頼りになる✨」と思
わせるんだ✨顧客が知りたがっている情報をリサーチして提供することで、価値

を提供し続けるんだ✨
○ 情報だけじゃなく、顧客のビジネスに関連するセミナーの案内や、他の顧客の成

功事例なども共有しよう✨「この人と関わっていると、自分のビジネスも成長でき
る」と感じさせることが大切だ✨

● 記念日を覚えて サプライズ祝福✨🎉感動で涙が止まらない✨
○ 顧客の会社の記念日や誕生日を祝え✨サプライズで「感動」をプレゼントしろ✨
普段から顧客の重要な日をチェックして、それをきっかけに特別なメッセージやギ

フトを送るんだ✨
○ 例えば、顧客の創立記念日には「これからも一緒に成長していきましょう」とメッ

セージを添えた花束を送るなど、特別な思い出を作れ✨顧客が「この人は自分
たちを大切にしてくれている」と感じることで、絆がますます強固になるんだ✨

● 定期的なフォローアップ✨忘れずに声をかけろ✨
○ 一度取引が終わった後も、定期的に連絡を取ることが大切だ✨「その後いかが
ですか？」といった簡単なフォローアップの電話やメッセージを送ることで、顧客と

のつながりを維持し、信頼を深めることができるんだ✨
○ 問題が起きていないか確認するだけでなく、顧客の近況を聞いて、顧客がどんな

課題を抱えているかを把握することが重要だ✨その課題に対して解決策を提供
することで、さらに頼りにされる存在になれるぞ✨

顧客との関係は一生モノ✨大切に育てろ✨🌱➡🌳顧客との絆は、日々の小さな努力の積み

重ねで成り立つんだ✨感謝の気持ち、価値ある情報の提供、特別な日のお祝い、そして定期的
なフォローアップ💖 これらを続けることで、顧客との関係はどんどん深まり、ビジネスパートナー

としての信頼が築かれていくんだ✨

この7大奥義を極めれば、あなたは伝説の顧客満足マスターだ✨👑✨
顧客との絆を深め、共に成長し、最高の関係を築け✨🌈💝✨
顧客の人生を豊かにする、それがあなたの使命だ✨🚀🌟

さあ、明日から実践だ✨お前の未来は、お前が作る✨💖💖


